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大手食品メーカーでの営業・商品企画の経験を

経て独立。食品製造・卸・小売業や飲食業を中
心に、価格交渉やPOS分析等による経営改善を
支援しています。本セミナーでは、その現場経

験をもとに、自社の「強み」を再発見し差別化
を図る方法、そして大手量販店等との交渉で
培った「通る価格転嫁」のロジックと実践ス

テップを伝授します。

大手製造業にて18年間、製造技術や開発、経営

管理に従事。中小製造業への生産性向上・原価
管理・5S指導実績が多数。
本セミナーでは、現場の「創意工夫」で進める

業務効率化と、原価データ等を活かした適正な
価格転嫁のポイントを、現場目線の実践事例と
ともにわかりやすく解説します。



運営協力

後援

京都信用保証協会

近畿経済産業局、

近畿財務局京都財務事務所、

京都府、京都市〈予定〉

一般社団法人京都府中小企業診断協会

お問合せ 一般社団法人京都府中小企業診断協会

電話 075・353・5381

600-8009 京都市下京区四条通室町東入函谷鉾町78番地
京都経済センター403号

10:00～16:00

土・日・祝・夏季（8月10日～16日）を除く

主催

令和8年
10月21日
（水）
14:00〜
15:30

令和8年
10月28日
（水）
14:00〜
15:30
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